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第十一课：吸引会众设引言 
 

预备讲道的第十一步：为讲道设引言。 

 

吸引会众并切题 

吸引会众专心听道 

 “好的开始是成功的一

半”，我们都明白这句话的意思。

如果我们对一个人、一个地方一

开始就有良好的印象，我们很可

能一辈子都喜欢那个人、那个地

方；相反，如果我们对一个人、

一个地方开始的印象很差，说不

定以后也不喜欢那个人、那个地

方。 

我们读一本书或一篇文章，如果一开头就觉得内容无聊、不适合自己，我们往往就

不愿读下去；反之，如果一本书的头几页已经牢牢地吸引着我们，我们肯定会兴致勃勃

地读完它。 

以上的道理也同样适用于讲道。会众通常会在讲道者说引言时，就不知不觉间对讲

道者有了主观的印象，例如：没兴趣、可以一听、必须留心听等。因此，我们要预备一

个吸引人的引言，让会众觉得他们必须专心地听完整篇道。好的引言可以使我们跟会众

连系起来，在他们心中建立一个正面、可信的形象；相反，不好的引言不但不能使我们

与会众连系起来，还会在他们心中建立一个负面的印象。 

有句俄罗斯谚语说：“要抓紧驴子，必须抓住它们的耳朵。”意思是：我们要抓住人

的心，必先抓住他们的耳朵，吸引他们听我们说话。一篇道的引言是要引起会众的注意

力，使他们愿意听下去。 

讲道的主题 

引言的主要作用之一是稍稍介绍一下随后的内容，让会众知道下面的讲道内容。举

例来说，路加福音 18 章 1 节：“耶稣设一个比喻，是要人常常祷告，不可灰心。”这就

是 18 章 1 至 8 节这段经文的引言，它简单地介绍了比喻的主题是：鼓励人常常祷告，

不可灰心。因此，不管我们用什么方法说出引言，引言必须连系讲道的主题。即使你知

道一个很有意思的新故事，读到一则很感人的新闻，看到一段很幽默的短片，有一些很

深刻的属灵经历，若这些跟你所要说的内容根本拉不上任何关系，你就必须控制自己，

一位著名作家分享他写文章的秘诀，这个秘

诀也可用于写讲章上。他说：“我们写作时，必须

在头一段就掐住别人的脖子；第二段，把拇指抠进

对方的喉咙，推他到背靠墙壁的位置，一直到文章

的结束。”好文章三行就知，也就是说文章的头一

段最重要，它必须能抓住读者的注意力，达到提起

兴趣的作用。以上的写作秘诀也适用于讲道。我们

讲道开头几句话，必须能使会众自然而然地专心

听下去。 
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暂时把这些材料放在一旁，不然，你就会把讲道内容扯得太远。请记住：要找一些相关

的东西来作引言，而不是找个不相关的笑话来联系会众，吸引他们专心听。 

开头的话说得对，说得好，跟会众联上了，讲道者就可以放胆讲下去。相反，如果

引言不好，讲道者就会感到他跟会众之间的距离还是很远，要花更大的力气才能吸引他

们的注意，把他们拉到讲道里，因而感到很吃力。 

 

各种方法说需要 

带出需要就感兴趣 

若你没有养狗，你所认识的邻舍、朋友也没有养狗。当超市贴出大大的告示：某名

牌狗粮现在半价发售。你会对这个信息感兴趣吗？由于你没有这方面的需要，你就不感

兴趣。相反，对饲养了多头犬只的人来说，他会对这个信息感兴趣吗？他会感兴趣，因

为他有这方面的需要。 

同样，我们如果能在引言部分，说出会众心中的需要，并且表示我们将要讲的，正

是要针对或满足这个需要，我们就能跟会众连系起来，因为他们觉得我们明白他们的需

要；与此同时，由于他们感兴趣，他们就愿意专心听下去。 

我们写引言时，要尽可能考虑不同背景的会众的渴望和需要。会众里有各类人，各

有渴望与需要。母亲的忧虑跟少年人的烦恼是不同的；农民跟工人面对的压力也不一样。

我们写引言时，要尽量指出各类会众的需要。好像钓鱼那样，尽可能使用各式各样的鱼

饵，吸引更多的人聆听真理。 

然而，话说回来，若会众中有太多不同的类型人士，在引言部分逐一提出他们当前

的需要就会很累赘，而且部分人的当前需要跟我们讲道的主题不一定吻合。那么，我们

只需提到讲道主题所针对的需要就可以了。 

如何带出会众的需要 

 应用和不应用所听的道的后果 

我们可以在引言中向会众简单解释应用和不应用所听的道所带来的不同后果，让他

们感到自己很需要遵行这篇道的真理。例如我们在这一课的引言中指出：好的讲道引言

跟不好的引言所带来的不同后果，目的是要让大家感到需要好好学习如何设计讲道的引

言。 

这个方法是否成功，关键在于那些后果是否跟会众的生活有密切的关系。有一个传

道人在开始传讲一系列关于箴言的信息时，他在第一讲就说了以下的引言： 
 

做人难吗？有人认为做人难，做好人更难。我的一位旧上司曾经跟我说：懂得做人

比懂得做事更重要，因为你若懂得做人，就会有人愿意帮你做事；但假若你不懂得做人，

你做事也会困难重重。因此，有不少人都寻求做人的智慧。市面上有不少这一类的书藉

和课程：孙子兵法、人际关系、心理学……。然而，这些都是人的智慧（我们不排除部
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分理念是好的，并且跟圣经所说的一致）。但最智慧的做人智慧是从神而来的。假若你

想得到从神而来的智慧，不想做一个神眼中的愚昧人，你就不能忽略圣经的箴言，因为

箴言第 1至 9章的主题就是智慧。 
 

你认为这个引言有没有尝试针对会众的需要？为什么？ 

大家可以看到，这位讲员把应用和不应用箴言所说的智慧跟会众的生活需要——

“如何做人”联起来，让他们感到需要学习箴言，在神和人面前做一个智慧人。 

我们可以想象自己是其中一位会众，从他的角度思考，把这篇道的真理应用在生活

中有什么好处，不应用会有什么后果。此外，我们也可以从以下两方面观察及思考，提

出有说服力的正反理由： 

 生活实例：从自己或他人的经验找例子。想想你是否认识一些人因应用有关的真理

而得到好处，或因不顺从有关的真理而承受痛苦的结果。我们也可从读过的书、听

过的故事、看过的电视节目中得到启发或找到实际的例子。 

 运用想象力：发挥我们的想象力，假设有一个人应用有关的真理，另一个人却没有

应用，他们分别会有怎样的结果。我们甚至可以把应用有关真理的好处和不应用的

坏处极端化——想象某人应用有关的真理，他会得到的最大好处是什么，不应用那

个真理的最坏情况又会是怎样，借此呈现一个强烈的对比。把最大的好处和最坏的

后果告诉会众，这样，可以吸引他们渴慕真理，继续听道。 

 正反两面的例证 

除了直接讲出应用所听的真理的好处和不应用的后果，我们还可以举出正面与反面

的例证，具体表达两条道路所带来的不同结果。例证容易使会众产生共鸣，使他们强烈

地感到自己需要认识这篇道的通用原则。 

会众的生活跟例证中的人物越接近，就越容易有同感；例证讲得越生动，就越能刺

激会众的想象力，加深他们的印象。当会众跟例证中的人物产生共鸣时，他们对例证的

内容也更感兴趣。我们讲例证的原因，是希望会众心里说：“我要效法例证里的人那样

做”，或说：“我不要像例证里的人那样，所以我要这样做”。以下就是一个例子： 
 

很多人都很听过以诺这个人物，知道他曾经在地上与神同行 300年。可是，在创世

记里，该隐儿子的名字也是以诺。该隐留了一座城给他，那座城的名字也是以诺（创

4:17）。即使当时的人口不多，这只是一座小城，他的财富可不少。然而，大家都记不起

这个在当时很可能富甲一方的以诺，却一直记起那个没有自己的城的以诺，他被神接去

以先，得到了神喜悦他的证据。你想做哪一个以诺？那个不管身边有多少人发了财，都

一直讨神喜悦，与神同行的以诺？还是那个有一座城，但没有留下什么值得神或人记念

的以诺？如果你想做那个蒙神喜悦的以诺，你就要留意今天的信息：怎样在现今这个讲

求财利的世界，与神同行？  
 

 列举事实 

引用统计数据和真实案例指出社会的问题，能让会众看清楚他们的需要。离婚率上

升、经济不景气、儿女不看顾父母的趋势等事实，都可以把人们的需要显露出来。读报
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纸、看新闻节目、听电台广播等，都能得到这些数据和资料。例如： 
 

根据 2018年一则报导，上海 84%的小孩都有补习，而每月的补习费、培训费少则

几千，多则几万。补习风气盛行，反映父母都非常紧张子女的学习，很关心他们的成长

和前途。可是，抚心自问：我们对学习圣经有多紧张？我们关心自己属灵的成长吗？我

们愿意在这些事上花多少代价？花多少时间？如果我们不关心我们跟神的关系，又怎

能期望我们的儿女会关心他们跟神的关系呢？今天，就让我们来查考：信主已有一段时

间，而又要承担生活种种责任的你和我，该怎样继续不断追求，让自己可以不断成长，

成为儿女的榜样。 
 

 说故事 

不管什么背景的人，都喜欢听故事。用来做引言的故事必须精简、浅易，不用交代

太多细节都可以明白，不然就会占用太多时间，为讲道者带来麻烦。 

 唱诗歌 

歌曲能触动情感，预备我们的心接受真理。人靠感受知道自

己的需要，所以透过诗歌动之以情，能帮助会众感受自己内心的

需要。歌曲比说话更快、更强烈地打动人的心灵。例如，我们宣

讲神的慈爱之前，可以唱《何等大的慈爱》，抓住会众的心。 

 使用图像或道具 

相片、图画等图像能把抽象的感受具体化，让会众有更

实在的感受。我们可以利用图画、相片或其他影像，更具体地

表达会众的需要。例如，我们可以用一幅真实的荆棘冠冕的

相片来开始讲十字架的爱，让会众更实在地领会耶稣为他们

所经历的苦难。此外，我们更可以使用道具或实物辅助我们

带出会众的需要，这样表达就更加具体和生动了。 

 简单说明经文背景/上下文 

经文的背景可以涉及许多范畴，例如：历史、地理、风俗习惯。在一般情况下，大

部分的背景资料都该在释经的时候说明，然而，若其中一两点跟主题有非常密切的关系，

我们就可以用来作为引言，例如： 
 

腓立比书是保罗在监牢中写的（参腓 1:13~14），与以弗所书、歌罗西书和腓利门书

合称“狱中书信”。保罗通常不接受教会经济资助，而是亲自作工维生，以免人说他传

福音是为了赚钱。然而，我们却在腓立比书发现保罗多次接受腓立比教会的经济支援。

可见，这个教会跟他的关系十分亲切。保罗虽然身在监牢，却流露着喜乐之情，并且吩

咐他们要喜乐。为什么他身在狱中，还能大大喜乐？他的秘诀是什么？你我都希望自己

能大大喜乐，对吗？今天早上，让我们一同查考其中的一个原因。请大家把圣经翻到腓

立比书 3章 1至 6节。 
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跟经文背景相关的也包括上下文，有些时候，我们要简单介绍上下文，让读者知道

事情的来龙去脉。如果是一系列关于一卷经卷的讲道，我们在讲道时就要精简地复述上

一篇道的内容，然后介绍这次讲道的主题。 

 就地取材 

身为传道同工，我们常常需要探访、辅导信徒，我们可以从他们的经历或提出的问

题，就地取材，作为讲道的引言，指出会众的需要。然而，我们要保护有关人士的私隐，

不宜透露或暗示他们的身份，免引起尴尬。以下是一个例子： 
 

有一次，一位年青弟兄问我：“主耶稣不是说，要赐我们活水吗？为什么我还会感

到心灵枯干呢？我现在还要靠上网玩游戏才能感到有一点满足，为什么会这样？”大家

有没有同样的感觉，早上灵修后，心灵是挺好的。可是，随着时间，就慢慢枯干，要等

到第二天灵修才能重新得到满足？不管怎样，我们一定要明白耶稣所赐的活水到底是

什么，不然，我们必定会像这个弟兄那样，寻求别的满足。相反，我们若真的得到了活

水，这水就要在我们里头成为泉源，不但不会干，还一直涌到永生。你要得到这活水吗？

现在就让我们一同来研读约翰福音 4章 1至 25节。 

 提出跟主题相关的问题 

从以上关于引言的例子，我们会发现讲道者通常会提出了一个跟主题相关的问题，

例如：你要得到这活水吗？为什么他（保罗）在狱中，也能大大喜乐？他的秘诀是什么？

因为这些跟主题相关的问题，可以引起会众的兴趣，刺激他们继续聆听和思考。 

小结 

从以上例证可见，为了让会众感到将要讲的道与他们有关，讲道者会在引言中提出

问题，刺激他们思考；也会指出会众的需要，引起他们的兴趣。我们说引言时，最好能

提出问题，并指出需要。然而，切勿为了要有引言，而勉强加插一些跟讲题或会众需要

无关的引言。 

 

注意开始勿装假 

说引言的技巧 

 开始的技巧 

讲道者站上讲台后，要先把自己的圣经和笔记放好，接着面带笑容，温柔地面向会

众环视一周，然后开始说第一句话。这样做能表达友善与亲切，让会众心情放松，更愿

意听我们讲道。讲员需要熟读引言头几句的说话，这样，开始时就不会过分紧张，可以

顺利地进入讲题。这对经验不足的讲道者尤其重要。 
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 开场白的内容 

有时，传道人在讲道前会讲几句开场白或宣布一些事情，例如报告教会事项，让会

友注意教会举办的活动。然而，可以的话，最好在讲道结束后才宣布。若真的需要在讲

道前宣布，应尽量安排由崇拜的主席宣布。 

如果我们以客人身份去别的教会讲道，就要先感谢邀请我们的人，并且代表所属的

教会向会众问安。不要说：“大家都好吗？”这类说话。因为若有人回应说他们不好，

你就可能不知道该怎样回应。问安的方式要简单，一句：“各位弟兄姊妹，平安！”已经

足够。这样可以给会众一个友好、亲切的印象。引言的引言就是开场白，最好预先背诵，

让自己有一个顺畅的开始。至于内容，大家可以参考以下的建议：22 

 观察，并且使用聚会地点的建筑、装饰、布置作为开场白。这种开场白，让会众觉

得讲员关心他们的聚会地方，拉近彼此的距离。例如，讲道者可以说： 

当我走进这个聚会地方的时候，我注意到你们有不同款式和颜色的椅子，然而

它们排列得很整齐，并且不同的颜色配搭起来，令人感到整个崇拜的地方既庄严、

又美观。这个情景令我很自然就想到今天讲道的题目，因为今天我要跟大家谈到不

同恩赐、性格、才干的肢体，如何彼此配搭。请大家翻开圣经……。 
 

 留心，并且使用祟拜所唱的诗歌或领唱者的分享等来作开场白。讲道者要明白，讲

道是整个崇拜的一部分，因此，讲道者不仅要积极地预备讲道，也要积极地参与崇

拜的其他环节。只要留心每一个环节，积极参与，就不难找到开场白。例如： 

刚才领诗的弟兄分享到他个人蒙恩的见证，叫我很受感动。真的，我们跟这位

活生生的主相遇，生命就不再一样。今天，我们要查考雅各跟神相遇的一个经历，

他怎样由雅各变成以色列。请大家翻开圣经创世记 32章 22至 32节。 
 

 指出上一次来这个教会讲道是什么时候，然后指出，今次再来到他们中间，感到有

什么分别，从而具体地指出神如何赐福给他们。然后，表示自己深愿神继续赐福给

他们。之后，如果合适，可以表示： 

今天的讲道跟神的赐福有密切的关系，因为要跟大家思想到诗篇第 1篇：怎样

成为一个有福的人。 
  

 开始的祷告 

我们应在引言中，作一个简短的祷告，把讲道的时间交托给神，求他打开会众的心，

帮助他们集中精神聆听神的真理。也可以为自己祷告，求神用圣灵膏自己的口，让所讲

解的真理能触动每一个人，改变每一个人的生命。 

 引言的长短 

农民在河边抽水，见够用了，就会停止；同样，我们讲道的引言也要适可而止，不

要太长。有个老太太埋怨传道人讲了很长的引言，还没有进入正题，就像进餐开始用太

长的时间，上太多冷菜，反而令她对主菜失去胃口。引言的长短原则上不应超过全篇讲
                                                        
22 曾思瀚：《讲道实用手册》，香港：天道书楼，2009 年，第 129~131 页。 
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章的十分之一。如果我们整个讲道需要一个小时，那么，引言就不应该超过六分钟。因

此，不要在引言部分，向会众介绍整个大纲，更不要一开始就提到信息的应用点。 

 避免装假、浮夸、有争议性的言论 

在讲道前，有些传道人会对会众说自己讲道的技巧不够纯熟，或缺乏时间预备，又

有一些说自己讲道经验不足或不配讲道。这些即使是事实，也不必说，因为这样说只会

引起负面的反应，甚至尴尬场面。 
 

很多年前，在一个大型聚会上，负责的讲员因怯场先讲一些客套话，说：小弟

这次没有什么准备，讲得不好，请大家原谅。他没想到的是，台下竟然有人立刻大

声回应：既然你没有准备，请你下来。23
 

 

如果这些带有自贬味道的说话不是事实，会众也会当为事实，轻视我们的讲道，忽

略其中的真理。此外，许多时，我们不把紧张的情绪说出来，会众是不会发觉的。我们

只管把讲道和讲道的结果交托给神。 

我们也不要说一些夸大的说话，例如自己只去过几个不同的教会讲道，却说自己去

过很多不同的教会讲道；自己跟该教会的主要同工见过几次面，就说自己跟他很熟，是

老朋友等等。夸耀自己的学历或见识的说话也不合宜，例如一开口就说：自己用了不多

的时间，就拿到什么学位，又或说自己刚从以色列或什么国家参观回来，建议会众一定

要去一次等等。 

当然，我们也要避免发表富争议性的言论，因为这样做往往会破坏整个讲道的气氛，

因为持相反立场的人就立刻听不进去。即使他们没有既定的立场，这样做也很容易会引

起混乱，甚至为教会带来分裂。 

 回顾上回的讲道 

系列式讲道是指两次或多次连续性讲道，讲道内容是有关联的。我们要在引言里用

几句说话把这次讲道的主题跟上星期或前几次的道联系起来，也可以简短地重温一下上

星期讲道的主题。 

 

 定立讲道的题目 

完成所有讲道的预备工作后，我们就可以为所讲的内容定一个题目。题目跟引言有

不可分割的关系，由于在引言的结束或开始的部分总会提到讲道的题目，因此，一般而

言，它跟引言要有一定的关联，若能稍为暗示主题，就更理想。当然，题目的用词必须

是会众能明白的。 

若我们找不到一个合适的题目，我们说完了引言后，可直接引用或引伸经文里的一

句话、一个问题来作为讲章的题目，例如： 

                                                        
23 曾霖芳：《讲道学》，台北：嘉种出版社，1990 年，第 83 页。 
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 若讲道的经文是约翰福音 4章 1至 25节，你可以根据第 14节的内容，说今天的讲

题是：叫人永远不渴的活水。 

 若经文是腓立比书 3章 1至 7节，根据第 1节，讲题可以是：靠主喜乐的秘诀。 

 若经文是创世记 32章 22至 32节，根据第 28节，讲题可以是：雅各变成以色列。 

 

范例 

 诗 133:1~3 

  主题：弟兄和睦同居，何等善美，如同膏立大祭司，又如同甘露降在锡安山，因为

必蒙神赐福。 

  就地取材作引言： 

这段时间，大家都在讲教会的使命：教会到底要做什么？大部分人都把焦点放在向

外传福音和宣教方面：使万民作主的门徒。可是，在教会内部，我们要做什么呢？其中

一样就是彼此相爱，因为这是主给我们的命令，并且他说：若我们有彼此相爱的心，众

人就认出我们是他的门徒了。因此，这个既是内部的使命，也是一个向外的使命。我们

必须先做好内部的工作，然后才做对外的工作。试问一个已经陷入内战，四分五裂的国

家，怎可以对抗外敌？今天，就让我们一同来查考诗篇 133篇，从中一同学习彼此相爱

对我们个人和教会到底有什么意义。 

腓 3:1~6 

我们在前面，已经通过解释经文的背景作为讲解这段经文的引言： 

腓立比书是保罗在监牢中写的（参腓 1:13~14），与以弗所书、歌罗西书和腓利门书

合称“狱中书信”。保罗通常不接受教会经济资助，而是亲自作工维生，以免人说他传

福音是为了赚钱。然而，我们却在腓立比书发现保罗多次接受腓立比教会的经济支援。

可见，这个教会跟他的关系十分亲切。保罗虽然身在监牢，却流露着喜乐之情，并且吩

咐他们要喜乐。为什么他身在狱中，还能大大喜乐？他的秘诀是什么？你我都希望自己

能大大喜乐，对吗？今天早上，让我们一同查考其中的一个原因。请大家把圣经翻到腓

立比书 3章 1至 6节。 

 

交棒 

 预备讲道的第十一步是：为讲道设引言。这一课的棒是： 

 吸引会众并切题 

 各种方法说需要 

 注意开始勿装假 
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研习部分 

小组研习 

请各组运用这一课所学习的内容，为你们的讲章设计引言。 

大组研习 

请老师邀请各组学员跟全班同学分享自己所写的引言，然后，一同讨论有关的引言

是否合适。 
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解经式讲道总体的棒——“火箭图” 
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